Energietechnik Nachgefragt

Mit Erdwarme in die Zukunft

«Die CO:-Frage wird zur grossen Herausforderung der Menschheity, ist Hans-)iirg Wasescha, Mitglied der Geschéftsleitung
der Green Terra AG, iiberzeugt. Das Geschiftsmodell setzt zu 100 % auf erneuerbare Energien. Interview: Christine Vollmer

Ein Jahr «Green Terra AG». Wie sieht Ihre Bilanz aus?

Wir sind sehr zufrieden. Wir wussten, der Trend geht klar in Rich-
tung erneuerbare Energien und waren dank unserer guten Vernet-
zung in der Branche vom ersten Tag an gut ausgelastet. Das war
ein sensationeller Start. Heute haben wir einen Arbeitsvorrat von
einem halben Jahr und investieren gerade in die dritte Bohranlage.
Unsere Kunden wissen, dass sie in Green Terra AG einen kompe-
tenten und zuverlissigen Partner fiir alle Bereiche der Geothermie
‘und Wirmepumpen haben.

Konnen Sie Ihr Geschdftsmodell kurz skizzieren?

Der Name ist Programm: «Green Terra» distanziert sich total von
fossilen Brennstoffen. Das Unternehmen bohrt mit eigenen Geri-
ten fiir Erdwirmesonden und garantiert als Giitesiegelfirma eine
hohe Qualitit in Ausfihrung und Beratung. Wir sind Generalver-
treter des deutschen Wirmepumpenpioniers Waterkotte, der seit
mehr als 40 Jahren im Geschift ist. Wir vertreiben damit ein aus-
gezeichnetes, ausgereiftes Produkt. Erginzend kiimmern wir uns
auch um die regenerative Stromerzeugung und sind mit den Pro-
dukten von Wiirth Solar im Bereich Photovoltaik titig. Der
Bereich «Photovoltaik» muss sich allerdings noch am Markt durch-
setzen. Es fehlt bei uns einfach noch am nachhaltigen politischen
Willen, Photovoltaik zu férdern. Es gibt zwar Photovoltaikkun-
den mit einer grossen Portion Idealismus. Wir brauchen aber
zusitzlich Behorden, die visionir entscheiden und als Vorbild fiir
die noch verunsicherten Hauseigentiimer vorausgehen. Als Bei-
spiel seien an dieser Stelle nur schon Schulhduser erwihnt, deren
Dicher sich fiir Photovoltaik hervorragend eignen. Das wiirde ein
starkes Zeichen auf andere Hauseigentiimer ausiiben. Wir sind
allerdings {iberzeugt, dass in absehbarer Zeit die Auftrige im
Bereich Photovoltaik stark an Bedeutung gewinnen werden. Dies
selbst ohne die garantierte Einspeisevergiitung der offentlichen
Hand - diese funktioniert nimlich noch immer nicht wie
urspriinglich versprochen.

Der Photovoltaik-Bereich von Green Terra AG ist bereit, und wir
haben mit dem deutschen Unternehmen Wiirth einen exzellenten
Partner, der ausgereifte Technik bietet. Hinzu kommt dass die
Wiirth-Zellen ausnahmslos deutsche Qualititsarbeit darstellen.

Als ehemaliger CEO von Vaillant Schweiz kennen Sie die Branche bestens.
Was bietet Green Terra AG, was andere nicht haben?

Wir sind aus Uberzeugung nur im Bereich der erneuerbaren Ener-
gien titig. Bei uns bekommt der Bauherr Bohrung und Wirme-
pumpe aus einer Hand. Wir kénnen Bohrung und Warmepumpe
perfekt aufeinander abstimmen. Und Green Terra-Kunden werden
kompetent und umfassend von den Geschiftsleitern personlich
beraten.
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Ist Ihr Geschdft denn beratungsintensiv?

Die Beratung ist vor der Investition in die richtige Heiztechnik
sehr wichtig. Es gibt viele gute Argumente fiir eine Warmepumpe.
Ich nenne davon hier nur die wichtigsten:

_ Betriebssicherheit, dank ausgesprochen zuverldssiger Technik
geringer Energiebedarf und damit unschlagbare Sparsamkeit
geringer Platzbedarf

Forderung durch die Kantone

okologisch sinnvolle Heiztechnik

— gefahrfreie und emissionsfreie Heiztechnik

Viele Menschen sind heute sensibilisiert beziiglich COz Reduk-
tion und interessieren sich fiir Techniklésungen ohne fossile
Energietriger wie Ol oder Gas. Wir zwingen niemahdem eine
Wirmepumpe auf, aber wir iiberzeugen mit Leidenschaft, dass
diese Technologie mittel- und langfristig die einzig richtige ist.

Wie gut sind die Bauherren heutzutage iiber Heizungsfragen informiert?
Der Wissensstand der Bevélkerung hat sich in den letzten Jahren
markant verbessert. Das Problem liegt eher beim Installateur. Der
Installateur geht oft den Weg des geringsten Widerstandes, das
heisst, er wechselt einfach kurz den bestehenden Ol-Heizkessel
aus. Der Hauseigentiimer als Endkunde ist dagegen heute vielfach
sensibilisiert fiir erneuerbare Energien. Er ist aufgekldrt und ist
auch bereit, in eine saubere, aber vielleicht in der Anschaffung
etwas teurere Technik wie die Wirmepumpe zu investieren. Ein
Fakt ist zudem, dass in neu erstellten Gebduden schon heute vier
von fiinf Heizanlagen Wirmepumpen sind.

Wie sieht es denn aus mit den laufenden Kosten bei einer Warmepumpe?
Tatsache ist, der Unterhalt von Wirmepumpen aufgrund der
guten Technik marginal ist. Eine Wirmepumpe ist an sich so
unproblematisch wie ein Kiihlschrank. Und selbst wenn einmal
eine Umwilzpumpe ausgewechselt werden muss, so ist das iiber
die Jahre immer noch giinstiger als Tankrevisionen und perio-
dische Kaminfegerrechnungen. Das Prinzip der Wirmepumpe ist
cinfach genial. Selbst etwaige steigende Stromkosten fiir die
Antriebsenergie lassen sich problemlos verschmerzen, wenn man
die Tatsache bedenkt, dass bis zu 80% der gelieferten Heizenergie
gratis aus dem Erdreich kommen.

Wie beurteilen Sie die weitere Entwicklung der Wédrmepumpe?

Die Wirmepumpe ist heute als Produkt technisch ausgereift. Im
Neubaubereich ist sie klar als Nummer Eins etabliert. Noch nicht
ausgereizt ist das Sanierungsgeschift, also die Erneuerung der
Heiztechnik im riesigen Altbaubestand. Natiirlich kann man nicht
{iberall, beispielsweise mitten in der Stadt Ziirich, nach Erdwarme
bohren. Aber die weitaus meisten Gebiude konnen heute ohne
fossile Energietriger beheizt werden.

Ganz neu fiir den Markt ist heute der Bezug von Erdwirme im
Contracting. Wir entwickeln aktuell mit der Ziircher Kantonal-
bank als Bankpartnerin ein entsprechendes Finanzierungsmodell.
Der Betriebsstart fiir dieses ausgesprochen innovative Dienstleis-
tungsmodell steht unmittelbar bevor. Contracting ist die ideale
Alternative fiir Hauseigentiimer, welche anstelle einer Kapitalin-
vestition in die Heiztechnik lieber in monatlich fair definierten
und budgetgerechten Betrigen Heizwirme und Brauchwasser
beziehen wollen. Wir sind iiberzeugt davon, dass sich Contracting
lingerfristig dhnlich dem Fahrzeugleasing auf dem Markt durch-
setzen und einen starken Marktanteil erringen wird.




